
LaFranchise
EnInde

L

'

implantation et le développementdumarchédela franchiseconnaîtunsuccèscroissantdans
cepays ,

dontlesqualitéspermettent l

' installationderéseauxdefranchise
,

notammentdansles
secteursdel

' alimentaire
,

de
la

restauration
et del

' habillement .
PARFLORESERGEWAVOCATE

,

SIMONAssoaÉs.

' Inde
,

Étatfédéral
,

dontlesréalités
économiqueset culturellessonttrès
diverses

,

a atteint
le 4erang

monialentermesdePIB
à paritédu

pouvoir d

' achatet estplacéeaulage
rangenmatièred

' indicede
développement humain . Toutefois

,

l

' Indene
figurepasencoreaurangdespays
développésmaisrestel

' undesgrandspays
émergents . Denombreusesentreprises
s' implantentdansplusieurs villestrès
dynamiques ,

là oùla populationbénéficie d

' un
fortpouvoir d

' achat . Onpeutnotamment
citer

,

outreMumbai
( Bombay )

,

lesvilles
deDelhi

, Gurgaonet Noida
/

GreaterNoida quiformentl

' undescentres
économiqueslesplusdynamiques dupays,

mais
aussicellesdeChandigarh ,

Pachkula
et

deMohali
,

ainsiqueBengalore, capitale
indiennedesnouvellestechnologies.
Lepayssedéveloppedeplusenplus,

notamment avecla construction
d

' un
circuit

d

' autoroutesreliantlesvillesde
Delhi

,

Mumbai
,

Chennai
et Calcutta . Ce

développements' illustrantégalementà

travers l

' accroissement dela

consommation debiens
,

deservices
et dela grande

distribution.

UNDÉVELOPPEMENTRAPIDE
Lesecteurdela franchise

a connuun
développementrapide , employant
désormaisenInde

4

millionsdepersonnes et

générant4

milliardsdedollars . Dufaitde
la crise

,

denombreusespersonnesayant
faitl

' objetd

' unlicenciementmais
disposant

d

' uneindemnité
,

sesontlancéesdans

L

'

implantation
deréseaux

d

'

origine
étrangèrecommence
à sedévelopper
enInde

,

notammentautraversdes
grandesenseignes
américaines.

FloreSergent,

Avocate
,

Simon
Associés

,

Département
Franchise

,

Réseauxet

Distribution.

l

' aventuredela franchiseenseportantse
portantcandidat à l

' ouverture
d

' un
magasin franchisé . À cela

s' ajoutele nombre
d

' établissements
, passéde48000à

120000dans
la périodede2008à 2010 . De

même
,

le nombrederéseauxdefranchise

SIMONASSOCIÉSestuncabinet d

' avocats d

' affaires

i regroupant

unequarantaine d

' avocatset juristesà

Paris
, Lyon ,

Nantes
et Montpellier ,

dontl

' activitéest
SIMONASSOCIES principalement orientéeverslesPME

/

PMI . Lecabinetestorganiséautourdedixpôlesdecompétences complémen

a doubléaucoursdela mêmepériode.
Lagrandemajoritédecesréseauxde
franchisesontoriginairesd

' Inde . Toutefois
,

l

'

implantation deréseauxd

'

origine
étrangèrecommence à sedévelopper,

notammentautraversdesgrandesenseignes
américaines

. Réciproquement ,

lesréseaux
defranchisesnésenIndesedéveloppent
ens' exportantintemationalement.

UNEORGANISATIONEFFICACE
Lesuccèsdela franchise

s' illustre
égalementparl

'

organisation , chaque
année

,

à traversl

' ensembledupays ,

de
salonsdefranchise

et dumagasindedétail
,

notamment
le salonannuelFranchise India

deDelhiquiestle plusgrandsalondela

franchiseorganiséenAsie . Lecontrat
defranchisenefaitpasl

'

objet d

' une
législationpropreet estdoncrégiparle

droitdescontratsissudela loide1872 ,

sousréservedecertaines règles
spécifiques concernant

,

notamment
,

le

domainede
la

santé
, permettantainsi

auxpartiesdejouird

' unegrandeliberté
contractuelle leurpermettantd

'

organiserleursrelations
. Cependant ,

les
partiessedoiventtoujoursderespecter
certainesrèglesparticulières à l

' Indeen
dehorsducontratdefranchiselui-même

,

concernantnotamment
la marqueet

le

droitdela concurrence . Ainsi
,

enInde
,

la marquenepeutfairel

' objetqued

' un
enregistrementparla voienationale

et non
internationale

;

le droitde
la concurrence

estquant à luirégiparl

' article
3

de
la loisur

la concurrence . III

taires
(

sociétéset finance
,

fiscal
, entreprisesendifficulté

,

franchiseréseauxet distribution
, pratiquescontractuelles

,

contentieux médiation
et arbitrage ,

immobilier
,

social
,

technologies d

' information et decommunication
,

santé
).

www.simonassocies.com
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