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« NEPASSEFOCALISER
SURL

' INTITULÉ
DUCONTRAT »

Il n'

y

a pasdeformule
meilleurequ'uneautre : il faut
mesurerdèsle départles
caractéristiques ducontrat

et
voir

queldegréd

'

intégrationvapouvoir
supporterceluiquiestprêtà signer.
Lameilleuredesformulesest
cellequiestla mieuxadaptée
auxcapacités ,

auxcompétences ,

à la mentalitéet auxattentes
dufuturentrepreneur.

Attention à la qualification
descontrats :

il
nefautpas

sefocalisersurl

' intitulé . Certains
contratsditsde " franchise "

n' en

portentquele nom . Lecandidat
doitfairel

' effortdebienexaminer le

contenuducontratet lesobligations
quiluiincombentpourdéterminer

si
l

' accordcorrespondbienà dela

franchiseouà autrechose . Quelle
quesoitla terminologiedonnée

,

dèslorsqu'unemiseà disposition

d

' unnomcommercial
,

d

' une

marqueoud

' uneenseigneest
associée à

uneexclusivitéou
quasiexclusivité

,

la loiDoubin
s' applique

et
undocument d

' information

précontractuelle doitêtrefourni
20joursavantla signature.

Endroitdela
distribution

,

le principedela
liberté

contractuelle s' applique. Il est
possibledetrouverdesmontages
compliqués et originaux :uncontrat
defranchisepeut-êtrecombiné
à unelocation-gérance oumême

à
uncontrat d

'

approvisionnement
quand la questionn' estpasréglée
parl

' accorddefranchiseet

introduit
unfournisseur tiersdansla

relation.
À

l

' inverse
,

certainscontratssont
exclusifs l

'

undel

' autre : soitil

s' agitd

' uncontratdefranchise
,

soitdecommission-affiliation
,

soitdeconcession.
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